duragao
7 horas

datas de realizagao
18 de outubro ‘18

horario
52 feira: das 9:30 as 13:00 e
das 14:30 as 18:00

preco de inscrigao
490,00 €

descontos

20% de desconto = 392,00€
para quem efetivar (pagar) a
inscricao até um més antes do
inicio da formagéao

20% de desconto = 392,00€
para os associados da
APCADEC

valores isentos de IVA

a inscrigao so fica completa
apos o pagamento

este valor inclui:
. documentacgao
. certificado de formacao

local de realizagao
Hotel Pestana Palace | Lisboa

inscrigdes e informagbes
virginiablopes@ua.pt
www.unave.pt

tIf.: 234 370 833

WorkShop
“Como alavancar/potenciar a inovacao
com os fornecedores chave?”

fundamentagio

O workshop “Como alavancar/potenciar a inovagao com os fornecedores chave?” é o
resultado de pesquisas recentes, realizadas com varias empresas multinacionais, na
Europa, e agora apresentado, pela primeira vez, em Portugal.

Este workshop trata de como algumas das boas praticas que foram identificadas
podem ser “generalizadas” a outras empresas e contextos. Estas pesquisas foram
desenvolvidas partindo-se da constatagdo de que, um pouco por toda a Europa, tém
vindo a ser promovidas/desenvolvidas varias iniciativas de inovacao e que estas sao
suportadas, internamente, pelas areas de compras. No entanto, também é possivel
observar que alguns destes programas tém vindo a ser desenvolvidos/implementados
sem que seja feita uma analise detalhada dos processos e correspondentes
resultados.

O workshop pretende dotar os participantes do conhecimento dos processos,
ferramentas, mentalidades e comportamentos necessarios para garantir o sucesso
destas iniciativas de inovagao. Em particular, articulando os conceitos de gestao de
fornecedores-chave (Key Supplier Management) e do departamento de compras
como parceiro de negdcios (Procurement Business Partners).

A formacéo esta estruturada em torno da definigao dos conceitos de inovagao como
instrumento para a “criagdo de valor” e apresenta as ferramentas adequadas para
compreender o0 negodcio e os seus stakeholders, terminando com a identificagdo dos
fornecedores-chave para o desenvolvimento dos projetos de inovagédo e com a
definicdo de estratégias de detecao e absorgéo das inovagdes desenvolvidas.

objetivos gerais
- Entender o conceito de inovagao como fonte de criagao de valor para a empresa,;

- Entender alguns dos fatores-chave que facilitam a inovagao e perceber como estes
fatores podem ser adaptados ao contexto das empresas;

- Aprender como preparar e conduzir iniciativas de inovagéo com fornecedores-
chave;

- Definir qual o papel que os departamentos de compras devem ter na gestdo da
inovacao nas empresas.

Destinatarios

Profissionais da area de compras estratégicas e membros das equipas de 1&D que
desenvolvem o seu trabalho em contexto de colaboragdo com potenciais
fornecedores.

Metodologia
Workshop no decorrer do qual os participantes sdo encorajados a discutir a
implementagao dos conceitos apresentados utilizando os seus préprios casos.
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conteudos programaticos
- Introdugao ao conceito de inovagdo como meio para a criagéo de valor;
- Introduzir os conceitos de detecao e de adogao de inovagdes;

- Compartilhamento de boas praticas e fatores de sucesso que favorecem a detecéo e adocao de
inovacao via fornecedores-chave;

- Discussao sobre o papel das areas de compras na gestao de processos inovadores em contex-
to de negdcio.

Coordenadora e formador

Carina Maria Oliveira Pimentel é professora auxiliar no Departamento de
Economia, Gestao, Engenharia Industrial e Turismo da Universidade de Avei-
ro, sendo doutorada pela Universidade do Minho em Engenharia Industrial e
de Sistemas.

O formador é Ohanes Missirilian. Ha 15 anos que Ohanes Missirilian leciona

formagdes motivacionais em compras um pouco por todo o mundo e em varios
setores de atividade. Ex-diretor do programa na EIPM, é licenciado em enge-
nharia, tem um MBA e é “certifed professional coach”. Da, regularmente, for-
magcao e coaching a executivos de compras seniores ao nivel da estratégia,
dos desafios organizacionais e de gestao. Desenvolve atividades académicas
(ensino e investigagao) em diversas escolas de negdcios e de engenharia, na
Europa. Tem como principais temas de investigagao: Category Management,
Inovagéo e Procurement Business Partner.
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